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POANG OCH UTV ARDERING BEHOVSINDIKATOR
Sales Call Reluctance® - Saljhinder - for foretagare eller saljande personal

Poang och Nuvarande Behov av atgard kring potentiellt séljhinder
Totalt antal Ja-svar:

1-2 FOREBYGGANDE - Indikerar ett av tva alternativ.

Antingen har du inte langre nagra kanslomassiga problem associerat med
prospektering (att marknadsfora sig sjélv) just nu eller sa upplever du problem men
ar ovillig att kanna efter hur mycket. Férebyggande atgarder kan identifiera
problemen och férebygga vidare utveckling.

3-4 HANTERBARA — Visar att du &r som de flesta andra séljare. Radslan for att
marknadsfora sig sjalv finns men bara i en 1ag, ej giftig dos. Den kan stéra ibland
men sannolikt blir det inte allvarligt om den stannar pa den har nivan. Den kan
hanteras genom att du helt enkelt forstarker de marknadsforings- och
prospekteringstekniker du trivs bast med och undviker de som ar mest kénsliga.
Matning av Okade séljaktiviteter kan vara till hjalp.

5-6 LAG DOS AV GIFT — Du kan ha méttliga doser av Call Reluctance — Saljhinder
just nu. En eller flera former av saljhinder begransar just nu ditt prospekterande till
en niva under din formaga. Ditt prospekteringsarbete ligger troligen inte i niva med
din marknadspotential. Bristande séljaktivitet i relation till marknadsmojligheter ar
tillrackligt allvarligt for att krava omedelbara korrigeringsatgarder.

7-8 HOG GRAD AV GIFT — Dina svar visar pa en stérre mangd Call Reluctance —
Saljhinder just nu. Ditt prospekteringsarbete ar troligen enbart skuggan av vad det
skulle kunna eller borde vara. Men deppa inte. Istéllet ska du spanna fast
sakerhetsbaltet och gora dig beredd for en seridés konfrontation med dig sjalv.
Korrigeringsatgarder bor sattas in genast.

9 eller mer. ALLVARLIG DOS GIFT- Detta kan vara tillrackliga saljhinder for att
satta stopp for en mindre armé. Om dina svar pa allvar visar din attityd till att hitta
nya kunder och personlig marknadsféring/self-promotion, bér du 6vervaga att
omedelbart vidta korrigeringsatgarder. Ar du foretagare analysera vad du bor gora
at situationen. Diskutera arligt och éppet problemen med dig sjalv, foretaget, din
forsaljningschef eller saljtranare.. Det ar viktigt. Se till att noggrant folja
instruktionerna du far.
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